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El objetivo principal de este documento es explicar
en detalle la metodologia de trabajo de para la
busqueda de un representante/ agente comercial en
Francia para el desarrollo de negocio en el pais.
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FASE 1

Publicacion de
anuncio en cada
mercado

FASE 2

Gestion de primer
filtro, entrevistas y

acuerdos para cada
mercado
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Preparacion y publicacion del anuncio

Los equipos de ieTeam en Francia se ocuparan de publicar los anuncios de bisqueda de partners/agente
comercial para la empresa en el pais. La publicacion de cada anuncio incluira:

 La descripcion del perfil de representante que se busca adaptado a Francia (apoyo de ieTeam en la
redaccion y traduccidn del texto al francés)

« Breve explicacion sobre la empresa teniendo esa necesidad, su historia, experiencia y actualidad
(apoyo de ieTeam en la redaccion y traduccion del texto al francés)

« Publicacion del anuncio en las plataformas Malt/ AgentCo (o similares)

« Anuncio con el logo de la empresa y hasta 6 fotos de productos en alta resolucion. (son en PDF, por lo
que también se puede subir el catalogo o la presentacion de la empresa)
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Analisis Externo

La busqueda de un representante por medio del anuncio se complementara con una bisqueda activa de
potenciales “agencias comerciales” por medio de herramientas y bases de datos internas de ieTeam.

Newsletter a todos los agentes comerciales a través de la asociacidn de agentes comerciales Fédération
Nationale des Agents Commerciaux (en una periodicidad acordada segun la duracion del proyecto)
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Filtrado y entrevistas con candidatos

* Los equipos de ieTeam en Francia se ocuparan de hacer el primer filtro de los candidatos interesados en la
oferta de la empresa. Se hara mediante una llamada telefonica o videoconferencia en la que se haran una
serie de preguntas para obtener més informacion y presentar el proyecto de la empresa.

« ieTeam gestionara las entrevistas para que la empresa y las personas candidatas se conozcan y haré de
interprete, en el caso de que sea necesario, participando en las reuniones virtuales con el objetivo de
dinamizar y traducir los intercambios en francés.

« El equipo de ieTeam apoyara a la empresa en la preparacion de un acuerdo de colaboracion con el
agente/representante seleccionado y también podré buscar expertos en acuerdos mercantiles de este tipo
en Francia.

*aunque en general siempre hay agentes interesados en conocer el proyecto, ieTeam no puede garantizar que siempre haya éxito y haya agentes que muestren
intergs.
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Para mas informacion:
alicia.lopez@connectin.cat

www.connectin.cat
info@connectin.cat
Tel. 937 Y57 810

CENTREMETALLURGIC cecot WPM .
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