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Internationalization

“Desarrollo de Negocio
en el mercado franceés”




El objetivo principal de

en detalle la metodologia de trabajo para un servicio
estandar de desarrollo,de negocio en Francia.
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Analisis

Punto de Partida

Elaboracion
conjunta de BBD e
identificacion de
clientes potenciales

Desarrollo
comercial directo
y seguimiento
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Reunion de Kickoff

* Andlisis interno de las capacidades de la empresa y puesta en comun del histdrico en el pais.

* Determinar el perfil de cliente potencial ideal a identificar y contactar en Francia.

* Definicion de oferta y argumentario.

* Preparacion/ adaptacion de documentacion comercial (presentaciones, correo, argumentarios. . .) al francés.

Analisis Externo
* Andlisis de las oportunidades de mercado y priorizacion de zonas geograficas
* Bisqueda e identificacion de clientes potenciales que respondan a los criterios previamente definidos.

* Contraste entre las capacidades de la empresa y las exigencias del mercado.
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Prospeccion de mercado

* Desarrollo de la BBDD de potenciales clientes.

* Segn localizacion de las empresas identificadas, priorizacion de las zonas geogréficas a desarrollar.
* Valoracion de empresas segtin sus capacidades y necesidades. Priorizacion de empresas.

* Primer contacto de empresas priorizadas para realizar un primer testeo y valorar el potencial de mercado.

Reunidn contraste

* Entrega de informe del analisis y primer listado de perfiles objetivo identificados.

* Contraste de la idoneidad de las empresas identificadas. Validacion y priorizacion de perfiles.
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Desarrollo Comercial directo - 15 horas aprox al mes

* Desarrollo comercial y contacto directo con los clientes potenciales por via telefonica, envio de
informacidn por correo electronico y seguimiento.

« Solicitud de informacion para confirmar si las empresas identificadas cumplen con las condiciones
establecidas por la empresa cliente.

Deteccion proactiva de ferias, eventos, empresas de la competencia, etc. de interés en Francia.

|dentificacion de oportunidades, seguimiento y opcion de organizar reuniones.

Apoyo en el andlisis de posibles nuevas estrategias de desarrollo en el mercado

Bisqueda constante de nuevos potenciales clientes en el mercado

« Acompanamiento durante las reuniones, traduccion e interpretacion de la interlocucicn.
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Para mas informacion:
alicia.lopez@connectin.cat

www.connectin.cat
info@connectin.cat
Tel. 937 Y57 810

CENTREMETALLURGIC cecot WPM .
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